
 

 

Chancen bei SPI

CAD Solutions 

Zentrale 
SPI GmbH 
Kurt-Fischer-Straße 30 a 
22926 Ahrensburg 
Tel. 04102 70 60 
 

Niederlassung Herne
SPI GmbH 
Westring 303 
44629 Herne 
Tel. 02323 925 125

Niederlassung Hannover
SPI GmbH 
Prinz-Adalbert-Straße 11 
29313 Hambühren 
Tel. 05084 981 500

 
Vertriebsassistent/in  
für die Neukundenakquisition 
in Herne (NRW) 
 
 
Sie gehen gerne auf Menschen zu? 
Sie arbeiten sorgfältig und umsichtig?    
Sie lieben die Herausforderung und haben Spaß  
am Erfolg? 
 
Dann sind Sie bei uns im Vertrieb genau richtig! 
 
Sie bevorzugen kurze Wege und schnelle  
Entscheidungen? 
Sie wünschen sich offene Türen – auch bei  
der Geschäftsführung? 

 Sie mögen die partnerschaftliche Arbeit im Team? 
 

Dann werden Sie sich bei uns wohl fühlen! 
 
 
Ihre Aufgaben 
Sie sind für den telefonischen Erstkontakt (Cold Calls) im Be-
reich CAD zuständig und arbeiten im Team mit einem unserer 
Vertriebsbeauftragten. Sie verstehen es, Ihr Gegenüber für 
unser Unternehmen und die Produkte (Schwerpunkt Solid-
Works) zu interessieren. Sie vereinbaren Termine für den Ver-
trieb und sind für eine lückenlose Dokumentation des Akqui-
seprozesses verantwortlich. Dafür arbeiten Sie mit Outlook 
und verschiedenen unternehmenseigenen IT-Systemen (Kun-
dendatenbank, Angebotssystem…).  
Als zuverlässige Kraft im Back-Office sorgen Sie dafür, dass sich 
der Vertrieb auf den Verkauf konzentrieren kann! 
 
Zusätzlich wirken Sie in der telefonischen Unterstützung von 
Marketingkampagnen, After-Sales- und Kundenbindungsakti-
vitäten mit. Als Vertriebsassistent/-in tragen Sie maßgeblich 
zur Gewinnung und Bindung von Neukunden sowie zur Pflege 
und zum Ausbau bestehender Kundenbeziehungen bei. 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
Ihr Profil  
Sie bringen Folgendes mit: 
 

 Lust auf den Job!!! 
 Hohe Eigenmotivation und eine gewisse Hartnäckigkeit 
 Herausragende kommunikative Fähigkeiten 
 Erfahrung als Bürokraft: Terminkoordination, Dokumenta-

tion, Schriftverkehr 
 Erfahrung als Call Center Agent Outbound oder ähnliche 

Tätigkeit in der Neukundenakquisition 
 Gute PC-Kenntnisse: Word, Outlook, Excel, Internetre-

cherche 
 Bereitschaft zur Einarbeitung in die Branche der Ferti-

gungsindustrie und die Welt der 3D-Konstruktion 
 
 
Unser Profil  
Wir sind seit 1980 erfolgreich als Systemhaus mit den Schwer-
punkten Individualsoftware und CAD-Lösungen tätig. Von der 
Problemanalyse über Beratung, Installation und Schulung bis 
zum Support bieten wir unseren Kunden ein "Rundum-
sorglos-Paket". Mit Hilfe unserer erfahrenen Entwickler 
realisieren wir anspruchsvolle Systemintegrationen. Firmensitz 
ist Ahrensburg bei Hamburg, weitere Niederlassungen 
befinden sich in Herne (NRW) und Hannover. Wir sind ein 
überschaubares Unternehmen mit 40 Mitarbeitern, setzen auf 
kurze Kommunikationswege und hohe Selbstverantwortung. 
Kollegialität und Offenheit sind bei uns gelebte Werte. 
 
 
Unsere Leistungen 
Es erwartet Sie eine spannende, verantwortungsvolle Aufgabe 
in einem partnerschaftlichen Betriebsklima. Eine intensive 
Einarbeitung und fortlaufende Weiterbildung sind für uns 
selbstverständlich. 
 
Lust auf die Aufgabe? Lust auf uns?  
Wir erwarten gerne Ihre Bewerbung! 
Senden Sie bitte Ihre vollständige Bewerbung mit Angabe 
Ihrer Gehaltsvorstellung und frühestmöglichem Einstiegs-
termin per Email an:   
SPI GmbH - Frau Christina Klein – christina.klein@spi.de 
Telefonisch stehen wir Ihnen unter 04102-706 115  
zur Verfügung.

 
 


